
Las ventas cruzadas es una técnica de marketing que consiste en mostrar en la página del carrito
y/o en el resumen productos con el fin de invitar al comprador a añadir más productos al pedido.

La sección Ventas cruzadas agrupa los ajustes relacionados con la visualización de productos
adicionales durante el proceso de compra. Desde este apartado se puede activar o desactivar la
venta cruzada en distintos momentos del carrito y definir el número de productos que se muestran
como recomendación.

Estos ajustes influyen en la presentación de productos complementarios durante la compra.

2.8.11.18 Ventas Cruzadas
< Ajustes generales



Ajuste Detalles

Habilitar venta cruzada al añadir al
carrito

Botón para activar/desactivar  en la vista pública la visualización de productos
adicionales en la página de resumen del carrito.  En magenta activado. En
blanco desactivado. 

Habilitar venta cruzada en resumen
del carrito

Botón para activar/desactivar  en la vista pública la visualización de productos
adicionales cuando el usuario añade un producto al carrito.  En magenta
activado. En blanco desactivado. Activa 

Número de productos en venta
cruzada al añadir al carrito Permite definir la cantidad de productos que se muestran como venta cruzada

al añadir un producto al carrito.

Número de productos en venta
cruzada en resumen del carrito

Permite definir la cantidad de productos que se muestran como venta cruzada
en el resumen del carrito.

Botón "GUARDAR CAMBIOS" Guarda y aplica las modificaciones realizadas en la sección Ventas cruzadas.

Botón "VACIAR CACHÉ"
Borra la caché del sistema para asegurar que los cambios realizados se
apliquen correctamente.
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